TREINAMENTO

DIGITAL

FORASSCAIXA

AULA

com Mari de Toledo



Seja muito hem-vindo(a) ao
Treinamento Digital Fora da Gaixa.

Este € um minicurso intensivo e gratuito destinado a
qualquer pessoa que queira criar com seguran¢ga um
produto digital lucrativo e escalavel - para si ou
formulando  estratégias de lancamento para um
especialista - e faturar alto usando o poder da internet.

Por isso, antes de qualquer coisa eu quero te dar os
parabéns pelo seu comprometimento em estar aqui!
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https://youtu.be/jQT82SIHaLY
https://youtu.be/A5TOpCNPHFI
https://youtu.be/dKhNjboBljk

REGADOS INIGIAIS

e Este evento é composto por 3 aulas ao vivo que
acontecerdao nos dias 10, 11 e 12 de maio, sempre
as 20h no meu canal do Youtube - Mari de Toledo
(toque aqui para se inscrever no canal e ficar por
dentro de tudo);

e O replay das aulas ficara disponivel por pouco
tempo, por isso, eu recomendo fortemente que vocé
esteja ao vivo comigo em cada um dos encontros
(ndo corra o risco de procrastinar e ficar de fora);

e Sempre no dia seguinte ao da aula, até as 18h, este
material exclusivo, com o conteudo da aula
respectiva, sera disponibilizado no grupo exclusivo
de WhatsApp e também por e-mail (esteja ciente de
que no e-mail ele pode ser direcionado ao Spam, por
[SSO € super importante que vocé esteja no grupo).

e

TOQUE AQUI PARA

ENTRAR NO GRUPO
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https://www.youtube.com/c/MarianadeToledo/videos
https://zaplinks.io/grp.php?id=805
https://zaplinks.io/grp.php?id=805

RECAPITULANDO...

Na aula 01 vimos com clareza que, sem duvidas, quem
ainda nao tem um produto digital - ou seja,
monetizando um conhecimento seu ou de outra pessoa
- esta deixando dinheiro na mesa.

Falamos sobre o mercado digital e sobre como este é
um mercado de grandes oportunidades. Entendemos
0 mercado, sobre como é importante olhar para nossa
propria jornada, entender qual problema se pretende
resolver, se ha a vontade de ser expert ou estrategista -
ou os dois -, como desenhar a persona, fazer as
pesquisas de mercado...

Demos os primeiros passos, portanto, no processo para
a construcdao de um negocio digital lucrativo e
escalavel.

Mas, para criar um produto digital que verdadeiramente

te gere resultados, vocé precisa antes construir a sua
autoridade e audiéncia, através da...

PRODUGAO DE CONTEUDO

Primeiro de tudo: ndo se apegue a métricas de
vaidade. E preciso ter qualidade de TRENAVENTO

N . DIGITAL
audiéncia e ndao quantidade. FORASS CAINA




E quando se fala em autoridade, ndo se trata de ser o
maior do nicho e, sim, de ser alguém que as pessoas
percebam como uma referéncia que pode ajuda-las.

O processo de mostrar autoridade é continuo!

Para a construcao desses dois As (autoridade e
audiéncia), a chave é a producdo de conteudo. E o seu
conteudo, em resumo, precisa fazer duas coisas:
conectar (existir uma conex@o entre vocé e quem consome
seu conteudo) e gerar microrresultados (o pessoa
precisa aprender alguma coisa com voce).

Ao final do dia, o produtor de conteddo vende
conhecimento, e quem esta buscando um conhecimento
através de um produto digital esta procurando por um
professor.

Por isso, nao adianta apenas se conectar, ou somente
aprender: €& indispensavel que conexdao e
microrresultados andem lado a lado.

O digital ndao é um jogo sé de conhecimento: as pessoas
querem conhecer também a versao pessoal do
professor (contrario do que costuma

acontecer em cursos presenciais,
TREINAMENTO
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Por isso, aspectos pessoais da vida e historia dos
infoprodutores sem duvidas conectam com a audiéncia
e, a partir do momento em que vocé une esses dois
pontos (conexdo e microrresultados): o expert se torna
a unica opc¢do para a audiéncia, isso porque ela nao sé
aprende, mas também se inspira e GOSTA
verdadeiramente dessa pessoa.

Ou seja, pense nos detalhes que podem ser trazidos ao
seu posicionamento, comunicacdo e conteudo para se
conectar com o seu publico.

COMO SE CONECTAR?

A conexdao se da de forma emocional através de 3
pontos: sua com o seu publico, do seu publico com o
seu produto, do seu produto com vocé.

produto

voceé
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A sua conexao entre vocé e seu publico precisa levar a
conexao do seu publico com o seu produto: seu produto
significa mais tempo com vocé, suporte, meétodo,
proximidade, exclusividade, sequéncia... Isso € o que faz
com que a sua audiéncia deseje o seu produto pago.

Como gerar essa conexdo na pratica?

Através dos ELEMENTOS DE CONEXAO:

1) Identificacao
A pessoa precisa se identificar com vocé (ou seu
especialista). Encontre o ponto que faca essa ligacao.

2) Inspiracao

Vocé inspira a pessoa a se movimentar, a crescer, a fazer
algo que nao fazia antes... Ela olha e pensa "também
quero fazer/ser assim".

3) Personalidade

Todos ndOs temos caracteristicas da nossa personalidade
que nos fazem ser quem somos e que nos deixam
unicos. Encontre tracos auténticos da sua personalidade
e invista nisso para se conectar com a sua audiéncia.
Personagens néo se sustentam na internet.

4) Crencas
Pessoas tendem a gostar mais de pessoas TRENANENTO
que tém crencas fortes semelhantes DIGITAL
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5) Pontos em comum

A pessoa olha e pensa "Caraca, eu também!". Quais
pontos em comum vocé tem com a sua audiéncia e
podem ser levantados em sua comunicacdo e produc¢ao
de conteudo para proporcionar a aproximacdo entre
VOCES?

6) Admiracao
Esta ligado a autoridade: a pessoa te admira e te
enxerga como uma referéncia.

7) Confianca

A pessoa precisa confiar em vocé, ou seja, VOcé precisa
transmitir essa confianca e credibilidade para o seu
publico.

COMO IMPLEMENTAR ESSES ELEMENTOS NA PRATICA?

Através do que vocé escolhe mostrar para a sua
audiéncia diariamente por meio da sua producdo de
conteudo. Contando a sua historia, mostrando o seu dia
a dia, a sua rotina, o seu trabalho, as suas relacdes
pessoais...

Se vocé tiver vergonha, identifigue o que trava VOCEé:
vocé tem vergonha de que ou de quem?

E muito mais facil julgar e apontar o dedo, . —
mas ndo vale a pena. E preciso ser o DIGITAL
grande escritor da sua propria historia. FU,RAEGA'XA




Receber uma mensagem de alguém dizendo que
vocé ajudou a transformar vidas, nao tem preco...

EXEMPLOS DE POSTS DE CONEXAO:

FALA MAL

Ay

IOCE PRECISA

Fis

CORAGEM COMEGAR PAR
SER BOM

e nao ser hom para comegar

maridetoledo maridetoledo
Hotel Resort Taua Estadio Mineirdo
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https://www.instagram.com/p/CXb2GTLPnUc/
https://www.instagram.com/p/CcDfNkoL90t/
https://www.instagram.com/p/CbAeqxDLWMe/
https://www.instagram.com/p/Cb_Ub-ALCRU/

Mas, é preciso também que a sua audiéncia te veja (ou
seu expert) como um professor.

A maldicéo do especialista € o conhecimento.

Ele quer mostrar que sabe muito. Mas, por isso, acaba
produzindo s6 conteudo denso, pesado, de dificil
consumo para determinadas audiéncias.

Sim, o especialista precisa ensinar, mas de 3
maneiras:

Conteudo topo de funil: mais raso, rapido e resolutivo -
trabalha sintomas para que a pessoa identifique que
tem o problema.

Meio de funil: € o momento de se aprofundar um
pouco mais no conteudo, através de lives, por exemplo.

Fundo de funil: a pessoa ja entendeu que tem um
problema, que existe uma solucdo, ela deseja e procura
por essa solucdo, descobre que vocé a tem e quer saber
sobre a solucdo que vocé oferece.

EXEMPLOS DE POSTS QUE GERAM
MICRORRESULTADQOS
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[EX]
(/) ON-LINE COM ESTE A
PASSO A PASSO ERROS QUETE .
IMPEDEM DE - y
ESCALAR SEU

PRODUTO DIGITAL

E como organizar, na pratica, a sua

producéo de conteudo?
Avalie:

SOBRE O QUE VOCE FALA? Defina o seu tema-mae, o tema
central sobre o qual vocé fala.

Depois, defina os subtemas: outros temas menores sobre
oS quais vocé vai falar que sao de alguma forma
relacionados ao tema-mae.

O tema-central é o tronco de
uma arvore, de onde derivarao

0s subtemas, que sao
os galhos.

TREINAMENTO

DIGITAL

FORASSCAIXA



https://www.instagram.com/p/CcqSnXXLwtV/
https://www.instagram.com/p/CbFynrpLyxy/

COMO VOCE FALA? Quais suas caracteristicas Unicas ao
falar sobre estes temas? Quais sao os elementos da sua
personalidade que te tornam unico e que diferenciam a sua
comunicagao?

ONDE? Em quais plataformas vocé vai distribuir o seu
conteudo? E quais serdao os formatos dentro de cada uma
delas?

O] f [<Jo]J

Entenda que o padrao de consumo de cada uma destas
plataformas é diferente, mas, sem duvidas & muito
importante que vocé esteja presente em mais de uma
(nao fique dependente de um unico canal de
comunicagao com a sua audiéncia).

QUANDO? Com qual frequéncia vocé vai produzir seu
conteudo? Estabeleca uma constancia minima que vocé
dé conta e se comprometa com ela, ampliando-a tao
logo seja possivel.

O segredo é consisténcia + intencionalidade. E um
jogo de longo prazo...

A partir do momento em que vocé comecar a produzir
conteudo, vocé vai conseguir comecar a

desenhar muito melhor seus préximos . —
contelidos e podera pensar efetivamente DIGITAL
na criagao do seu produto. FU.RAEGNXA




O produto surge, portanto, apds o posicionamento da
pessoa no mercado e ouvindo os feedbacks de quem a
acompanha.

MVP - Minimo produto viavel

Primeiro vocé deve construir a forma mais simples de
entrega para somente depois pensar na mais complexa.
Ou seja, pense na forma mais simples de entregar a
transformacdo para a sua audiéncia.

Ndo é preciso uma estrutura extremamente elaborada!

Pense: o produto é o caminho que leva a pessoa do
problema até a solu¢ao. Faca um brainstorming: por qual
jornada a pessoa deve passar para atingir a
transformacado final? Deposite todas as suas ideias em
um papel e depois organize-as em uma ordem que faca
sentido.

O seu produto deve ser um GPS que tire a pessoa de um
ponto A e a leve a um ponto B.

FOCO NA TRANSFORMACAO: ¢ isso o que VOCé vai
vender.

E a melhor forma de vender este curso

nao é simplesmente anunciando no TRENAVENTO
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Existe uma técnica poderosa que faz com que vocé
retenha a atencao das pessoas em cima do seu produto
e as deixe desejando por ele.

Esta técnica, chamada lancamento, tem um raciocinio
l0gico que precisa ser entendido para muito além de
metodos engessados que tentam ensinar por ai para
que vocé simplesmente decore.

Na proxima aula...

Vocé vai aprender todo o raciocinio por tras de um
lancamento que converte e vai saber como deixar a sua
audiéncia pronta para comprar de vocé.

Existe um jeito certo de vender, e vocé vai aprender isso
na pratica, na aula 03.

E a aula mais importante de todas, a que vai te ensinar a
efetivamente colocar dinheiro no bolso (toque aqui
para definir o lembrete do nosso ultimo encontro).

E sera nela que eu vou te mostrar tudo sobre a mais
completa formacdao de marketing digital para que vocé
possa subir para o proximo nivel.

Vocé nao pode perder por nada!
TREINAMENTO
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https://youtu.be/dKhNjboBljk




